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1. BEMUTATAS/HATTER

1.1 Rendszer/Termék leiras

A Visual Labs metodolologidjaval a Dynamics 365 Business Centralt a magyar kis- és kdzepes
vallalatok szamara is elérhetd modon keriil bevezetésre. Igy olyan cégek juthatnak egy modern,
teljesen integralt és felhasznaldbarat rendszerhez jutnak, amelyek szamara egy hasonl6 rendszer

korabban tal kdltségesnek bizonyult.

A Visual Labs altal nyujtott rendszer fel van készitve az azonnali mikodésre, minden alapvet6
paraméter készenall és a tdrzs- és tranzakcids adatok feltdltését kdvetden, egy tréning utan a

cégek haszndlatba is vehetik a rendszert.

A felhdalapu infrastrukturanak koszonhetéen mar egy felhasznaloi liszensztél kezdve megkapja a
teljes kdrnyezet, tovabbi koltségek nélkil. Vallalatcsoportok esetén, a rendszer tud tamogatni

tobbi jogi entitast, melyek kezelése egy kornyezeten belll, de mégis elkllonitve torténik.

A szamviteli rendszerektél elvart analitikakon tul, a bevezetés részét képezik pozicid specifikus
PowerBI dashboard-ok, amelyek az els6 perctdl hasznos informacioval latjak el a felhasznaldkat,
anélkiil, hogy be kelljen lépniiik a Business Centrabal. igy a riportok béngészébél, mobilrél vagy

tabletrél is elérhetéek naprakészen.

A Dynamics 365 Business Central a Microsoft globdlisan elismert és hasznalt rendszere, amely
az elmult két évtizedben a magyar piacon is jelentds szeletet hasitott ki a vallalatiranyitasi
rendszerek piacabdl. A kordbban Navision, NAV néven ismert rendszert a Microsoft teljes
mértékben felhbéalapuva tette, igy az gazdasagossa valt kisebb, kevés felhasznaléval rendelkezb
cégeknek is. A rendszerhez a magyarorsitast tobb magyar partner is elkészitette egy garantalva
a mindenkori szamviteli térvényeknek valé megfelelést és a magyar nyelvi hasznalatot. A rendszer
rendelkezik Magyarorszag-specifikus integraciokkal (pl.: NAV kimené és bejovd szamla, MNB

arfolyam).

1.2 Mi a VisualLabs hozzdadott értéke?

A VisuallLabs egyik f6 kildetése, hogy hozzasegitse Ugyfeleit a hatékonyabb miikddéshez a
legUjabb Microsoft technoldgiak alkalmazasaval, koltséghatékony mdédon. A VisualLabs Aaltal
Osszeallitott bevezetési csomagok segitségével rovid id6 alatt (<1 hénap) képesek vagyunk egy
atlagos magyar kkv szamara bevezetni a Business Central felhdalapu verziojat. Ennyi id6 utan a

véllalkozas a magyar jogszabalyokkal teljes 6sszhangban egy miik6ddé ERP-rendszerhez jut. Az
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ezen felul all6 igények pedig fokozatosan keriilnek bevezetésre, a hasznalattal 6sszhangban. igy

nem fog olyan megoldast megvasarolni, amire nem lesz sziksége.

A csomagok lehetséges elemei:

- El6re felparaméterezett Business Central kérnyezetek (Sandbox, Master, Production)
o Szamlatlkor: hatjegyl f6konyvi szamokkal, tébb mint 1000 fékényvi szamlaval
o Elbre bedllitott kontirozas
o El6re beallitott afacsoportok
o Konfiguralt afabevallas sablon
- Torzsadat és tranzakcio betdltd sablonok: segitségikkel felgyorsithatd a térzsadatok és
nyito fékonyvi adatok betdltése a régibél az uj rendszerbe
o Véllalati adatok és bankszamlak

o Vevok
o Szallitok
o Cikkek

o Vevd, Szallité, Bank nyito tételek
o Téargyi eszkozok és értékcsokkenés
- Elére beallitott f6koényvi kimutatasok: mérleg, eredménykimutatas, cash flow kimutatas a

magyar szamviteli torvénynek megfeleléen

- PowerBI web service-ek és dashboardok:
o A Business Centralban beallitott webservice-ekre épitve dontéstamogato
dashboard-ok épithet6k a Power Bl segitségével

- NAV online web service-ek (bejové és kimend szamlazashoz)

- MNB automatikus arfolyamszolgaltatas beallitdsa: a Business Centralban szerepl§
pénznemekhez automatikusan letéltédnek az MNB kdzéparfolyamok.

- E-learning anyagok (videok): Narralt videdk segitségével segitjik az eligazodast az
alapvet6 Ugyviteli folyamatok elvégzésében a Business Central rendszerben

- Felhasznal6i utmutaté (~200 oldal): a gazdagon illusztralt magyar nyelvi felhasznaloi
kézikonyvink segitségével a Business Central hasznélata soran kérdéseire megtalalhatja
véalaszait

- Folyamat katalégus: az alapvetd folyamatok |épésenkénti részletes leirasanak

hasznalataval sikeresen végigkattinthatja a folyamatokat a Business Centralban
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2. FUNKCIO LEIRAS

2.1 Business Central bemutatdsa

A Dynamics 365 Business Central egy béngészében is futtathatd ERP rendszer, a Microsoft
terméke. Korabban Navision markanév alatt futott. 2018-ban kapta a Business Central nevet. A
Microsoft egyre nagyobb hangsulyt fektet a felhd alapu mikoédésre (SaaS — Software as a
Service). Tébbek kdzott ez a felhd alapu mikddési modell teszi lehetéve, hogy szélesebb
ugyfélkorben is elterjedjen ez a vallalatiranyitasi megoldas a koltséghatékonysag és egyszerlibb

bevezetés miatt.

Fall 2017 Spring 2018 Fall 2018
Dynamics 365 Dynamics 365 for Dynamics 365 for Dynamics 365 Dynamics 365 Business Central
for Financials, Financial and Operations, Finance and Operations, Business Central (Cloud)

Business edition Business edition Business edition

Dynamics 365
Business Central

Dynamics 365
Business Central

Dynamics NAV 2016 Dynamics NAV 2017 Dynamics NAV 2018 Dynamics NAV 2018 Dynamics 365 Business Central
updates (on-premises/hosted)

Masik nagy elénye a Microsoft Uzleti alkalmazasaival val6 integracid. Példaul az Uzleti

felhasznalok szamara mar ismerds Excel is gordilékenyen mikdodik egyutt a Business Centrallal.

['m Power BI
O=—0

|:| Office 365 Cortana
Intelligence
MICROSOFT DYNAMICS 365
Business Central Azure loT

Common application platform: PowerApps, Microsoft Flow, Common Data Service

De ide sorolhatdk az olyan, kézelmultban fejlesztett Gizleti megoldasok, mint a Power Bl, amely a
Business Central adatokbdl taplalkoz6 vizualizacidkkal segitheti a dontéshozatalt; vagy a
folyamatok automatizacidéjara, aramvonalasitasara hasznalt PowerApps, Microsoft Flow vagy az

adatok szinkronban tartasat segit6 Common Data Service.

Oldalszam 5|9



VISUAL
|V LABS

Marketing Brief
Dynamics 365 Business Central

A rendszert a Microsoft rendszeresen, automatikusan frissiti javitasokkal, Gj funkciokkal. igy a

rendszer mindig naprakész marad.

End-to-End Solution for Small and Midsize Businesses

© ® 0 O

Great

Easy and faster
deployment than
other
ERP Systems

Consistent and
secure experience
across Windows,
iOS and Android

Ability to connect
with ERP and
Financial tools

already in place

user experience
and deep
integration

with Office 365

Business insights
through analytics

Integrating with
other Apps in
Eco-system

Intelligent Adaptable

Powered by the Microsoft Cloud

2.2 Fébb modulok és azok funkcionalitasa

A Business Central a kdvetkezd modulokat kinalja felhasznal6i szamara.

2.2.1 Pénzigy

Fékonyv

A pénzigyi rész gerince, amelyben akar tébb vallalatban is feladhatunk egyszeri vagy ismétlédé
naplokat, lekérhetjik a fékdnyvi adatokat szamos beépitett riport formajaban vagy két kattintassal

Excelbe is exportalhatéak.

Pénzlgyi dimenzidk

A pénzugyi dimenzidk (példaul koltséghely, projektkod) hasznélataval részletesebb betekintést

nyerhetliink a f6kdnyvi adatokba. A déntéshozdk gazdagabb informacidkat nyerhetnek.

Devizak hasznélata

A Business Central lehetdvé teszi devizak hasznalatat eladasi, beszerzési bizonylatokon, f6kényvi

naplékon. A devizas tranzakcidk atértékelhetbek egy Iépésben.

Budgeting
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Célszamok allithatok be fékonyvi szamla szinten, amelyet elemz6i nézetekben lathat és

riportolhatnak a felhasznalok.

Fékonyvi kimutatasok

El6re beallithatéak a fékdnyvi szamlaszamok alapjan kimutatasok, amelyek tetszéleges id6szakra

lekérhetbk. Ezek konnyedén szerkeszthetdek is.

Cash flow el6rejelzések

A cash flow el6rejelzése tamogatott beallitasaval el6rejelezheték a pénzmozgasok és a vallalat

likviditasi pozicidja.

Befektetett eszk6zok

A befektetetteszkdz-modul segitségeével kezelhetbek a targyi eszk6zodk nyilvantartasa (aktivalas,

koltségfelosztas, leirdsok, biztositas, karbantartas).

Koltségkonyvelés

Koltségek részletesebb elemzéséhez nyljt segitséget a terv/tény adatok megmutatasaval. A
koltséghelyek és koltségviselok kialakitasaval és allokaciés kulcsok meghatarozasaval

felbonthatok a felmerult koltségek.

2.2.2 Pénzeszkozok kezelése

Tobb bankszamla kezelése akar tébb pénznemben. A netbankbdl letéltdtt elektronikus
szamlakivonatok betoltésével egyszeriien elvégezhetbek a banki konyvelések, egyeztetések. A

magyar szabalyozasoknak megfeleld hazipénztar modul is beallithatd.

2.2.3 Eladasok
Ugyfelek kezelése
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A Business Central alapvetd§ CRM funkcionalitast kinal. Az egyes partnerekhez kontaktok
hozhat6k létre. Ezeken lehet nyomon vezetni a kapcsolatfelvételeket, szegmentaciot végezni,

kampanyokhoz rendelni 6ket.
Kampanymenedzsment

Kampanyok menedzselésével Ujrafelhasznalhatd kritériumokat Allithatunk be (profilok,

interakcidtipusok, szegmensek).

Interakciok felvitele

A potencidlis Ugyfelekkel tortént kapcsolatfelvételek kategorizalva vezetheték az egyes
tgyfélprofilokon (telefonhivasok, megbeszélések), dokumentumok csatolhatdék. Ajanlatok,
rendelések készithet6ék. A Business Centralbdl vagy Outlookbdl kildétt emailek naplézasa
beallithato.

Potencialis ugyfelek kezelése

Az eladasi folyamat kilonb6z6 szakaszaiban lehetséges nyomon kdvetni a potencialis tigyfeleket

(lead, opportunity).

Integraciéo Dynamics 365 Sales-szel

Még sokrétiibb CRM megoldasok és folyamatok hasznalata érdekében érdemes 6sszekdtni a
Business Centralt a Dynamics 365 Sales megoldassal. Az egységes adatkezelési keretrendszer

(Common Data Service) segitségével két rendszerben kezelt rekordok 6sszhangban tarthatok.

Eladasi rendelések, szamlak kezelése

Szamlazas vevok szamara egyszerlen és attekinthetéen. Részleges megrendelések teljesitése,

szallitélevél és szamla kdnyvelése kulon, elérefizetések, ajanlatok és gyljtészamlak kezelése.

Kedvezmények, diszkontok

Rugalmasan adhaté kedvezmények el6zetes megallapodasok, arlistak szerint, paraméterek

szerint (rendelési kiiszdb, cikkvaltozat, idészak stb.). Az arlistak konnyedén médosithatdk.
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Kampanyarazas

A diszkontok, kedvezményes arlistak 6sszekdthetdk eladasi kampanyokkal. igy megcélozhatdk

vevli csoportok kilénféle szegmensekben.
Alternativ szallitdsi cimek kezelése

Beallithatok egy vevéhoz kiilonbdzd telephelyek. igy a rendelés készitéjének lehetésége van

bedllitani, hova térténjen a kiszallitas.

Visszarurendelések kezelése

A visszarurendelések is rugalmasan kezeli a Business Central. A killonféle okokbdl visszakildoétt

aruk a jovairasi dokumentumok segitségével kdnnyedén menedzshelheték.
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